


Kurbits Omstallning

Affarsutveckling i snabbformat

I krissituationer kan man behova hjalp att tillsam-
mans med andra lyfta blicken, stilla om och se nya
mojligheter istallet for hinder.

| Kurbits Omstallning laggs fokus pa direkt affarsnytta,
valbeprovade metoder och verktyg, anpassade for
besdksnaringen. Grupperna pa 8-10 foretag skapar
ocksa natverk for smarta affarer.

Kurbits Omstallning ar ett effektivt program for att
snabbt stalla om sin verksamhet och sina erbjudanden
men ocksa for att na langsiktig lonsamhet.

Under programmet inspireras vi aven av goda exempel
pa foretag som har stallt om eller anpassat sin
verksamhet.

Workshopsen leds av en erfaren Kurbits processledare
och coach med dokumenterad erfarenhet av besoksna-
ringen. Alla vara processledare har lang erfarenhet av att
halla interaktiva workshops.

Kurbits ar ett internationellt affarsutvecklingsprogram
skraddarsytt for besoksnaringen. Over 730 foretag i
Sverige, Norge och Schweiz har genomgatt Kurbits for att
bli vassare pa att gora affarer.

4 Online-workshops a 3 timmar + eget arbete mellan
traffarna. Kurbits Omstallning pagar under 2-4 veckor.

Programmet inkluderar en verktygslada speciellt
anpassad for ett foretag i omstallning.

| programmet ingar 2 timmar individuell coachning
pa distans.

Vi tar in min. 8 max. 10 foretag per program.

Du behdver: En dator/surfplatta/smartphone
och bra uppkoppling.

Inga forkunskaper behovs & du far ett verktygshafte av
Kurbits samt digitala verktyg.

Block 1- Ditt foretag i en forandrad omvarld

Vad innebar det for ditt foretag, idag och imorgon?
Nuldge och dnskat lage. Utmaningar och atgardsplane-
ring, plan A, B och C. Se nya vagar framat.

Block 2 - Produkt- och konceptutveckling

Vad saljer du idag? Vad ska du salja imorgon?

Och till vem? Kan befintliga kunder kopa nya produkter
och kan befintliga produkter kdpas av nya kunder.
Under traffen produceras aven saljblad for distribution
direkt till kund.

www.kurbits.org | facebook.com/kurbits.org

Block 3 - Kommunicera smart

Hur kommunicerar du idag? Svemester for den nationella
gasten, hemester for den lokala och drom nu - res senare
for den internationella gasten. Kanaler, innehall och tidpunkt
for ditt budskap arbetas fram for din kundkontakt.

Block 4 - Handlingsplan for att sakra affaren

Du har inte tid att vanta... handlingsplan och samarbeten
for fler affarer. Vi gar igenom nodvandig formalia som
prissattning, av- och ombokningsregler, forsakringar mm.
Det géller att bade sdkra affaren och fa nojda kunder
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